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LID VAN DE 'T WED & WAARD LOUNGE GERT VAN DEN BERG VAN SPORT 2000 IN DRIEBERGEN:

Een sportpodoioog
met verstand van

skischoenen

Er is altijd sprake van volop bedrijvigheid in de sportzaak aan

de gezellige winkelstraat de Traaij in Driebergen. Gert van den
Berg runt er al bijna 25 jaar zijn winkel. Wie in de wintermaanden
naar de eerste etage loopt, treft een wintersportafdeling aan
waar Van den Berg zijn passie volop in kwijt kan. Skischoenen
op maat vormen zijn specialisme. Gert van den Berg is namelijk
sportpodoloog en in combinatie met skischoenen één van de
weinigen in Nederland. Bij FC Utrecht zit hij als supporter van de
club op de tribune en maakt hij met plezier gebruik van de 't Wed
en Waard Lounge.
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Sport2000 Van den Berg is enerzijds
een dorpssportwinkel, maar mensen
komen ook van heinde en verre

naar Driebergen om skischoenen te
kopen. “Als sportzaak hebben we een
dorps- en regiofunctie. Driebergen, de
Utrechtse Heuvelrug en het Kromme
Rijn gebied kennen niet of nauwelijks
goed gesorteerde sportwinkels”,
weet Van den Berg die zo’n beetje

alle amateursportverenigingen in dit
gebied bedient. Met zijn sportzaak

is hij aangesloten bij Sport 2000,

een vereniging van onafhankelijke
sportzaken die gezamenlijk de
marketing en inkoop doen. “Maar
omdat we specialist zijn op het gebied
van skischoenen, weten klanten uit heel

Nederland ons te vinden”.

“EENMAAL OP DE TRIBUNE
HAAK JE NIET SNEL MEER AF”

i)

Dat komt niet in de laatste plaats

door de bekendheid die hij heeft

via het RTL4-televisieprogramma
Snowmagazine. In de wintermaanden
is hij op zondag regelmatig als
skischoenspecialist op tv te zien. Als
oud-skileraar en skifanaat weet hij hoe
een skischoen moet zitten. “Ik help in
dat programma, net als ik in de winkel
doe, skiérs die last hebben van pijnlijke
voeten. Door een buitenschaal van
thermoplastisch materiaal te kiezen

in combinatie met een passende zool

in een skischoen weet ik eigenlijk alle
problemen op te lossen of nog liever: te

voorkomen.”

'T WED & WAARD IS KEUZE

VOOR COMFORT EN NETWERK

Samen met zijn zoon komt hij al meer
dan tien jaar bij FC Utrecht. Na jaren

in Vak R komt hij nu voor het tweede
seizoen iedere thuiswedstrijd in de 't
Wed & Waard Lounge. Dat is voor hem
een keuze voor comfort en het netwerk.
“Ik werk zes dagen in de week en ben

’s avonds vaak ook aan de slag. Eens in
de twee weken gun ik mijzelf en mijn
zoon dit plezier”, legt Van den Berg uit.
“En als hij niet kan, dan neem ik altijd
een klant of leverancier mee. In de
vernieuwde ruimte is het tegenwoordig
goed toeven. Daarbij spreekt de keuze
uit de vele verschillende zitjes mij aan.
Trefik een relatie, dan is het net even
makkKkelijker praten aan een tafeltje dan
in de, trouwens erg gezellige, drukte aan

de bar.”

Als zelfstandige is voetbal kijken bij
FC Utrecht voor Gert van den Berg
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WINNAAR GOUDEN

SKISCHOEN 2016

Fisher Vacuiim Fit beloonde Gert van

den Berg eind 2016 met de Gouden
Skischoen. Van den Berg werd ‘beste

Fisher Comfort Vacuiim dealer van

het jaar’. “Sport 2000 Van den Berg uit
Driebergen heeft deze prijs gewonnen door
de vakkennis en klantgerichtheid”, aldus het

Oostenrijkse skischoenenmerk Fischer.

een hobby. “Maar best wel een dure.
Uiteindelijk ben ik een fan die zwaar
teleurgesteld is als er wordt verloren.
Maar we kennen ook allemaal de
euforie als we winnen, dus ik kom er
graag”, vertelt Van den Berg. “Jammer
dat de businesstribune niet vol zit. FC
Utrecht moet daar wel iets mee doen. Ik
ben van mening dat als je eenmaal op
de tribune zit, je niet zo snel afhaakt.
De beleving in het stadion, het mooie
spelletje en de club zorgen daar wel

voor.”

DOOR SPECIALISME IS HANDEL
AANGETROKKEN

Gert van den Berg heeft zich als
ondernemer gespecialiseerd. Van een
rechttoe rechtaan sportzaak is hij ook
wintersportspecialist geworden. Hij
volgde een opleiding tot sportpodoloog
en combineerde die kennis met zijn
ski-ervaring. “Ook in de skihandel zijn
er slechte jaren geweest”, aldus Van
den Berg. “Maar sinds de komst van de
‘vormbare’ thermoplastische skischoenen

in 2012 is de weg omhoog gevonden.
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“DEZE ZOMER BREIDEN WE UIT.
WE GROEIEN, ZEKER IN DE WINTER,

UIT ONS JASJE”

Vroeger waren skischoenen harde,

niet vervormbare schoenen, maar met

de komst van het nieuwe materiaal is
daarin verandering gekomen. Door mijn
specialisme is de handel substantieel
aangetrokken.” En naast de vele schoenen
groeit ook de verkoop van ski’s ieder jaar
weer. “Deze zomer gaan we uitbreiden. We
groeien, zeker in de winter, uit ons jasje.
De uitgebreide specialistische apparatuur
om voeten op te meten en zooltjes op
maat te fabriceren vraagt hier om.”
Bedrijvigheid en groei zijn mooi, zeker
voor ondernemers. In de verkoop van ski’s
en skischoenen zit in Driebergen in elk
geval zeker groei. Van den Berg ziet ook
bij FC Utrecht een sportieve lijn omhoog
op het veld en zakelijke groei in het
stadion. “Nu maar hopen dat het elftal bij
elkaar blijft, dan kan dit seizoen wel eens

net zo mooi worden als het vorige!”

Website: skischoenopmaat.nl




